
CRV zählt mit über 180 Mio. Euro Umsatz und mehr als 60.000 Kunden weltweit zu den 
größten Rinderzuchtunternehmen der Branche und sucht ab sofort einen:

Verkaufsberater
Außendienst im Bereich Rinderzucht (m/w/d)

in Vollzeit oder Teilzeit (mind. 32 Std.) für die Region Eifel/Luxemburg

Klingt nach deinem Job?
Dann werde Teil von CRV – einem der weltweit führenden Unternehmen in der Rinderzucht. 
Wir freuen uns auf deine Bewerbung per E‑Mail an bewerbung@crv4all.de 
oder über crv4all.de/de/service/stellenangebote.

•	 Ein vielseitiger Arbeitsalltag mit viel 
Eigenverantwortung.

•	 Attraktive Vergütung inklusive 
betrieblicher Altersvorsorge, 
vermögenswirksamer Leistungen, 
Urlaubs‑ und Weihnachtsgeld sowie 
Sonderurlaub.

•	 Mobil unterwegs: Dienstwagen zur 
privaten Nutzung sowie E‑Bike‑Leasing 
gehören bei uns dazu.

•	 Kurze Entscheidungswege, flache 
Hierarchien und eine offene, kollegiale 

Unternehmenskultur.
•	 Persönliche Weiterentwicklung 

durch gezielte Fort‑ und 
Weiterbildungsmöglichkeiten.

•	 Gesundheitsangebote, die dich 
fit halten, sowie regelmäßige 
Firmenevents für den gemeinsamen 
Austausch.

•	 Du erhältst eine umfassende 
Ausstattung mit Laptop, Tablet und 
Firmenhandy.

Deine Benefits - das erwartet dich bei uns:

Dein Job:
Du liebst es, unterwegs zu sein, Beziehungen aufzubauen und mit deiner Arbeit wirklich 
etwas zu bewirken? Dann bietet dir dieser Job genau das: Verantwortung, Abwechslung und 
direkten Kontakt zur Landwirtschaft. Du arbeitest eng mit Landwirten zusammen, berätst sie 
auf Augenhöhe und unterstützt sie mit hochwertigen Genetik‑ und Serviceprodukten. Dabei 
geht es nicht um anonyme Verkaufsarbeit, sondern um langfristige Partnerschaften, Vertrauen 
und messbare Erfolge. Deinen Arbeitsalltag gestaltest du selbstständig, erreichst deine Ziele 
gemeinsam mit einem starken Team im Rücken und erlebst jeden Tag etwas Neues – egal ob 
auf dem Betrieb, bei regionalen Aktionen oder im Austausch mit Kolleginnen und Kollegen – 
deine Arbeit bleibt vielseitig. In deiner Rolle betreust du bestehende Kunden, gewinnst neue 
Betriebe für CRV, entwickelst deine Region kontinuierlich weiter und setzt deine Vertriebsziele 
eigenverantwortlich um. Als Gesicht von CRV vor Ort trägst du maßgebentlich dazu bei, die 
Zusammenarbeit mit den Landwirten nachhaltig zu stärken.

Das bringst du mit – Verkauf trifft Landwirtschaft:
•	 Du trittst sicher auf, überzeugst 

mit Verhandlungsgeschick und 
Engagement.

•	 Landwirtschaft interessiert dich wirklich 
– idealerweise bringst du Erfahrung 
oder eine entsprechende Affinität mit.

•	 Du hast Freude am aktiven Verkauf 
und am Umgang mit Menschen. 

•	 Eigeninitiative, Selbstmotivation und 
Teamgeist zeichnen dich aus.

•	 Du verfügst über MS‑Office‑Kenntnisse 
und einen Führerschein der Klasse B.

Lerne uns kennen!
Scanne einfach 
den QR-Code: 


